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DOSSIER DE CANDIDATURE 
3-7 septembre 2010 
Organisé par SAFI, Filiale de la chambre syndicale des Ateliers d'Art de France et de Reed Exhibitions 

 

 
  
Identité de l’entreprise        

 
 
Nom de la Société  
 

 
: ……………………………………………………………….. 

Nom du contact  
 

: ……………………………………………………………….. 

Fonction  
 

: ……………………………………………………………….. 

Adresse 
 
 

: ……………………………………………………………….. 

Code Postal 
 

: ……………………………………………………………….. 

Ville 
 

: ……………………………………………………………….. 

Pays 
 

: ……………………………………………………………….. 

Tel 
 

: ……………………………………………………………….. 

Fax 
 

: ……………………………………………………………….. 

E-mail  
 

: …………………………………..@………………………… 

Site internet  
 

: www…………………………………………………………. 

 
 
 
 

Vous êtes :  
 
� Fabricant � Importateur    � Editeur  � Artisan � Designer � Agent � Créateur 
 
Autres : …………………………………………………………………………………………………………… 
 

 
1 – Quel est votre chiffre d’affaires annuel ?  
 
� < à 150 K€     
� De 150K€  à 450 K€   
� De 450 K€ à 750 K€     
� De 750 K€ à 1150 K€   
� > à 1500 K€    
 
2 – Quelle part représente la prescription dans votre chiffre d’affaires total ?  
 
� Néant  
� < 5 % 
� de 5 à 10 %  
� de 10 à 20 % 
� de 20 à 30 % 
� de 30 à 50 %  
� > 50 % 
Dont à l’international : ……………..% 
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3 – Quelle est la typologie des prescripteurs avec lesquels vous travaillez :  
 
� Architecte d’intérieur  
� Architecte DPLG 
� Bureaux d’études 
� Designer, Styliste 
� Hôtellerie, restauration 
� Autres : ………………………………………………………………………………………….… 
 
 
 
4 – Depuis combien de temps travaillez-vous avec les prescripteurs ?  
 
� moins d’un an 
� Entre 1 et 2 ans 
� Entre 2 et 5 ans  
� plus de 5 ans 
 
 
 
5 – Disposez-vous de moyens techniques nécessaires à toute fabrication spéciale (type 
contremarque) ou sur-mesure ?  
 
� Oui, c’est mon savoir-faire 
� Non, je ne sais pas faire 
� Non mais j’arrive à les satisfaire grâce à la diversité de mon offre 

 
 
 
6 – En interne, disposez-vous d’un contact ou d’un service dédié à la prescription ?  
 
� Service dédié 
� Le Dirigeant 
� Le(a) Directeur(trice) export  
� Le Directeur Commercial  
� Chaque commercial / VRP/ agent en fonction de son secteur 
Autres : ………………………………………………………………………………………..  

 
 
 
7 – Disposez-vous d’une tarification adaptée au mode de fontionnement des prescripteurs ?  
 
� Oui - Merci de joindre à ce dossier une liste de vos tarifs.  
� Non  
Si non, comment procédez-vous ? : …………………………………………………………………………………… 
…………..………………………………………………………………………………………………………………………….. 
…………..………………………………………………………………………………………………………………………….. 
…………..………………………………………………………………………………………………………………………….. 
 
 
 
8 – Quels sont vos supports / outils de promotion dédiés aux prescripteurs ?   
 
� Un catalogue papier / fiches produits 
� Cd-rom 
� Site internet, www……………………………………………………………………………………………………….……………… 
� Présence sur un portail dédié sur internet, lequel : www…………………………………………………………………. 
� La presse, laquelle :…………………………………………………………………………………………………………………….. 
� Autres : ……………………………………………………………………………………………………………………………………… 
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9 – Developpement durable : 
Vos produits font-ils l’objet d’une certification ou d’un label « écologique ou vert » ? K Oui  K Non  
 
Si oui 
lequel :................................................................................................................................................... 
 
 
10 – Quels sont les salons auxquels vous participez :  
 

Salons Français Salons étrangers 
� Equip’hotel Paris 
� Ideo bain Paris 
� Batimat Paris 
� Elec Paris 
� Biennale des éditeurs de la décoration 
� Couleurs 2000  
� Salon du meuble de Paris 
� MAISON&OBJET 
� MAISON&OBJET éditeurs 
� Scènes d’Intérieur 
� now ! design à vivre 
� Architect@work 

� Hostelco Barcelone 
� Salon du meuble de Milan 
� Light and Building Francfort 
� ISH Francfort  
� Decorex London 
� Interieur Courtrai 
� Euroluce Milan 
� Incontri Milan 
� Abitare il tempo 
� Heimtex Francfort 
� Salon du Meuble de Madrid 
� 100 % design London 
� Cersaie Bologne 
� Domotex Hanovre 
� Index Dubai 
� ICFF New-York 
� Batibouw Bruxelles 
� HD Las Vegas 
� Architect@work 
 

 
Autres salons : ……………………………………………………………………………………………………………..……………… 
 
 
 
 
11 – Pouvez-vous nous citer quelques-unes de vos récentes réalisations  :  
 
Année de 
réalisation 

Prescripteur  
( typologie) 

Nom Prescripteur Projet / localisation CA réalisé 
(facultatif) 

 
 

    

 
 

    

 
 

    

 
 

    

 
 

    

 
 

    

 
 

    

 
 

    

 
 
 
Si vous êtes en mesure de nous faire passer des visuels de ces chantiers, merci de nous les transmettre de la façon suivante :  
Sur cd-rom : SAFI MAISON&OBJETS PROJETS – 4 passage roux 75850 Paris cedex 17 France 
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12 – Surface de stand souhaitée en m²: ……………………….. 

 
Merci de nous spécifier les produits ou famille de produits que vous comptez exposer :  

 

Accessoire de Cuisine  Matériaux  

Accessoire de Jardin  Métiers d'art (ébéniste / feronnerie / fresques …)  

Accessoires de Décoration  Miroir  

Accessoires Textile  Mobilier  

Art de la table  Mobilier de Bureau  

Carrelage / pierre / marbre / dallage  Mobilier et Accessoires de SDB  

Chauffage / Isolation  Mobilier Outdoor  

Chaise  Multimédia / Domotique  

Cheminée  Parquet / lambris  

Cloison / panneau / agencement  Peinture  

Cuisiniste  Pièce Unique  

Décoration Florale  Piscine / Spa  

Eclairage / Electricité ( prises / interrupteurs,,,)  Placards / dressing  

Electroménager  Plafond (technique / tendus / moulures)  

Equipement de Bureau  Portes  

Equipement de la Cuisine  Produits Corps et Bain  

Equipement de la fenêtre  Quincaillerie d'art  

Escalier  Revêtement de Sol  

Fenêtre / baie vitrée  Revêtement Mural  

HIFI Son Vidéo  Robinetterie  

Linge de Bain  Sanitaire  

Linge de Lit  Sièges / canapés  

Linge de Table  Signalétique  

Linge d'Office  Tableau / Image / Encadrement  

Luminaire Architectural / Outdoor  Tissu Editeurs / passementerie  

Luminaire Décoratif    

 
INFORMATION TARIFS 2010* :  
 
Tarif surface nue  270 € HT / m²  

Ce tarif comprend : une surface – des cloisons de séparation mitoyenne – 1 enseigne 

 
Tarif stand pré-équipé  324 € HT / m² 

Ce tarif comprend : une surface couverte de revêtement au sol – un compteur électrique – 1 
enseigne – des aménagements complémentaires suivant la configuration du stand dont les 
prestations vous seront détaillées dans le dossier technique du salon.  

Supplément pour angles +10 % pour 1 angle sur le prix total HT sur le prix total des m²  
+20 % pour 2 angles et plus sur le prix HT total des m² 

Frais de dossier et 
Assurance obligatoire 

360 € HT 

���� Je souhaite recevoir la demande de participation originale par courrier.  
*Ces tarifs sont communiqués à titre indicatif.  

 

MERCI DE RETOURNER L’ENSEMBLE DE CE DOCUMENT A : 
    
Pour les Sociétés françaises      Pour les sociétés internationales 
 

Valérie Roumeguère                  Nathalie Moreno 
Tél : 00 33 1 44 29 02 41                    Tél : 00 33 1 44 29 03 86 
Fax : 00 33 1 44 29 02 36       Fax : 00 33 1 44 29 02 40 
E-mail : valerie.roumeguere@safisalons.fr     E-mail: nathalie.moreno@safisalons.fr 

SAFI  
4 passage roux - 75850 Paris cedex 17 – France 

 


